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BESTYRELSESESPROFIL 

Personlig profil og værdier 

Netværk 

Hvad kan jeg bidrage med? 

Hvilke kompetencer kan jeg tilbyde? 
o Strategi og ledelse
o Forretningsudvikling
o Turn around
o Organisationsudvikling
o HR
o Økonomi/finansiering
o Processtyring
o Analyse
o Innovation
o Digitalisering
o Salg
o CSR
o Indkøb
o Juridiske forhold
o Supply Chain Management
o Kundeservice
o Produktudvikling

o Logistik
o Marketing
o Pressestrategi
o Konflikthåndtering
o Generationsskifte i familien
o Salgsmodning af virksomheden
o Kapitalfremskaffelse
o Change Management
o Project Management
o Kommunikation
o Immaterielle rettigheder
o Eksport
o Samarbejde i bestyrelsen
o Kompetenceafklaring og -evaluering
o __________________________
o __________________________
o __________________________

Regnskabsforståelse 
o Lille niveau o Mellem niveau o Højt niveau
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Sprogkundskaber 
Sprog Lav Mellem Høj 

Engelsk 

Tysk 

______________ 

______________ 

______________ 

______________ 

BESTYRELSESØNSKER 

Hvilke hverv er jeg interesseret i? 
o Bestyrelsesformand
o Bestyrelsesmedlem

o Advisory Board
o __________________________

Brancher 
o Handel
o Byggeri
o Produktion
o Rådgivning/konsulent
o Medie og marketing
o It
o Finans
o FMCG

o Offentlig
o Uddannelse
o Landbrug
o Forsyning
o Kultur
o Detail
o __________________________
o __________________________

Hvilke bestyrelser ønsker jeg at indgå i? 
o Ejerledede virksomheder
o Familievirksomheder
o Finansielle virksomheder
o Forsyningsvirksomheder
o Offentlige virksomheder

o Organisationer/NGO
o Landbrugsvirksomheder
o Frivillige foreninger
o __________________________
o __________________________

Geografiske områder, hvor jeg ønsker bestyrelsesposter 
o Region Nordjylland
o Region Midtjylland
o Region Syddanmark

o Region Sjælland
o Region Hovedstaden
o Internationalt

Yderligere oplysninger 


	undefined: Jeg har en baggrund som virksomhedsleder, direktør samt salgschef. Har skabt betydelig vækst og udvikling for de virksomheder jeg har arbejdet for. På baggrund af velovervejet beslutninger har jeg formået at gennemføre turn-around processer samt skabe fornyet vækst og udvikling.
	Email: niels@vestergaardadvice.dk
	LinkedInprofil: Ja - Søg på Niels Vestergaard Olsen
	LinkedInprofilRow1:  Proff-profil
	Uddannelser: Uddannelsesmæssigt har jeg en MBA fra Aarhus Universitet (2011). Fra begyndelsen af min erhvervs-karriere har jeg en HD i afsætningsøkonomi fra CBS (1992). I 1988 afsluttede jeg min uddannelse fra Landbohøjskolen som agronom.
	Bestyrelsesuddannelse: Bestyrelsesuddannelse med fokus på SMV’er ved Aarhus BSS
	Titel: Virksomhedsrådgiver
	Virksomhed: Vestergaardadvice
	Website: www.vestergaardadvice.dk
	Brancheerfaring: Arbejdsmæssigt har jeg fokus på bestyrelsesarbejde i danske virksomheder. Tidligere har jeg bl.a.. været direktør i Morsø Frø A/S. Et produktionsselskab inden for landbrugsbranchen. Herudover har jeg været salgschef i Cimbria Manufacturing – maskinfabrik med eksport til mere end 50 lande. 
	Tidsrum: 2013 til 2015
	Hvor: Vandborg A/S – Værktøjsmager samt plastvareproducent – dansk fokus
	Bestyrelsesrolle: Bestyrelsesmedlem
	Resultater: Bestyrelsesmedlem samt interim leder i forbindelse med videresalg af virksomheden.
	Tidsrum_2: 1994 til 2000
	Hvor_2: A/S Anton Nielsen – Agro-branchen – eksport fokus 
	Bestyrelsesrolle_2: Bestyrelsesmedlem og direktør
	Resultater_2: Bestyrelsesmedlem og direktør. Gennemførelse af turn-around proces. Opkøb af A/S Anton Nielsen.
	Tidsrum_3: 1995 til 2000
	Hvor_3: A/S Anton Nielsen – Agro-branchen – eksport fokus 
	Bestyrelsesrolle_3: Bestyrelsesmedlem og direktør
	Resultater_3: Bestyrelsesmedlem og direktør. Gennemførelse af turn-around proces.
	Tidsrum_4: 1997 til 2000
	Hvor_4: Danish Seed Group A/S – Agro-branchen – eksport fokus
	Bestyrelsesrolle_4: Bestyrelsesmedlem og direktør
	Resultater_4: Etablering af kontakt samt udvikling af samarbejde med hollandsk frøfirma.
	Tidsrum_5: 1992 til 1994
	Hvor_5: Brancheudvalget for Frø, Axelborg, Kbh.
	Bestyrelsesrolle_5: Bestyrelsesmedlem
	Resultater_5: Bestyrelsesmedlem
	Tidsrum_6: 2004 til 2008 
	Hvor_6: SGF - Skive gymnastikforening
	Bestyrelsesrolle_6: Næstformand
	Resultater_6: Næstformand
	Personlig profil og værdier: Værdier, holdninger og etik:Jeg har en ligefrem tilgang til tingene samt begge ben på jorden.  Kommunikation og beslutningsstil:Min kommunikation er målbevidst og beslutsom baseret på velovervejet fælles analyse af situationen. Dette betyder at medinddragelse af væsentlige interessenter vægter højt.
	Netværk: Jeg er medlem af ASNET – Executive medlem i ASNET Board. ASNET Board er Danmarks førende netværk for værdiskabende bestyrelsesmedlemmer til mindre og mellemstore virksomheder.Har et personligt netværk inden for blandt andet træ- og møbelindustrien, jern og metal branchen, agro-branchen samt plastindustrien.
	Hvad kan jeg bidrage med: Mine særlige kompetencer er salgsudvikling med fokus på her og nu situationen. Mit umiddelbare DNA er salg og kundefokus. På den lidt længere bane har jeg fokus på virksomhedens strategiske muligheder og udviklingsretning.Som bestyrelsesmedlem er jeg optaget af virksomhedens udvikling. Dette gælder såvel virksomhedens nuværende forretningsmodel samt mulige nye forretningsmodeller.
	o: 
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	o_3: 
	1: Norsk
	2: Svensk
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	Yderligere oplysninger: 
	Overskrift: DNA er salg og kundefokus
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